Менеджер отдела продаж
 
Записаться на курс







-0%
 
до
 
Курс
 
Бессрочный доступ

 
к материалам курса
 
Преподают эксперты

 
продаж и переговоров
 
Практическая отработка навыков продаж
 
во время обучения

 
Удобная рассрочка 

 
без переплаты
 
Практический онлайн-курс, 
где вы узнаете, как выбрать верную методологию продаж для конкретного рынка, расчитать финансовый эффект 
от сделки, эффективно продавать 
в различных каналах продаж, научитесь составлять эффективные скрипты продаж, работать с возражениями, готовиться к сложным переговорам 
и грамотно вести деловую переписку. 

 


Практический онлайн-курс, где вы узнаете, как выбрать верную методологию продаж для конкретного рынка
 
Сможете рассчитать финансовый эффект от сделки и эффективно продавать в различных каналах

 
Научитесь составлять эффективные скрипты продаж, работать с возражениями, готовиться к сложным переговорам и грамотно вести деловую переписку
 







 
 





это не просто продавец в «зоне выдачи товара», а опытный профессионал, 
который разбирается в разных методологиях продаж,умеет грамотно доносить преимущества и выгоды, 
работать в современных CRM-системах, управлять своей продуктивностью 
и энергией.
 
это специалист, который доносит ценность продукта на языке клиента. Чтобы делать это грамотно, важно изучить основные методологии продаж, научиться применять их в зависимости от контекста. 

В Eduson, мы создали полноценную программу, в ходе которой вы научитесь применять различные техники и методы продаж, определять тип клиента и его запрос уже при первом контакте, понимать клиентов и выявлять их истинные потребности.

 


Современный менеджер по продажам –

 



 
 


₽
 


80 000 ₽
 
— cредняя зарплата менеджера по продажам
 
Неочевидный плюс этой профессии – онлайн-сфера. Сейчас многие отделы продаж находятся на удаленке, поэтому можно работать дома и из любой точки мира.
 
Пройдя курс вы сможете стать сильным менеджером по продажам, который необходим во всех сферах.
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Оформите заявку до 

 
до
 
-0%
 
До конца акции меньше недели!
 



 
 


Для кого этот курс
 
освоите востребованную профессию для быстрого трудоустройства
 


Для всех кто хочет поднять свой уровень дохода и получить удаленную работу
 
Для начинающих менеджеров по продажам
 


Получите необходимые навыки и сможете быстро показать результат в отделе продаж

 
Для начинающих менеджеров 
по продажам
 
Для предпринимателей и фрилансеров
 


Научитесь продавать свои товары и услуги гораздо дороже и чаще

 
Для действующих руководителей отдела продаж
 


Сможете использовать курс как инструмент адаптации новичков

 







 
 


Чему вы научитесь
 
Использовать разные методологии продаж
 
Эффективно продавать через различные каналы продаж
 
Грамотно формулировать оффер и составлять КП

 
Отрабатывать возражения и побеждать в сложных переговорах
 
Вести деловую переписку и презентовать свои идеи
 
Работать с эмоциями 
и личной эффективностью
 













 
 











Это не просто обучение, а симулятор реальной работы менеджера отдела продаж
 
Во время обучения вы получите опыт максимально приближенный к реальности
 

 
 

	

	





























Полевые продажи


Что такое оффер


Как писать коммерческое предложение





Помогаем в трудоустройстве
 










1

 
2
 
3
 
4
 
Даем необходимые знания и навыки

 
С ними вы легко найдете идеальную для вас работу, где будете чувствовать себя уверенно и получать достойную заработную плату.
 
Помогаем составить резюме

 
HR-специалисты Академии Eduson помогут создать грамотное резюме, которое выделит вас на фоне других кандидатов.
 
Рассказываем все про поиск работы

 
Дадим практические советы по подготовке к интервью, подскажем где искать вакансии и как оценивать будущего работодателя.
 
Подготовим для вас список вакансий от проверенных работодателей и наших партнеров.
 
Формируем подборку вакансий
 

 
 


Мы регулярно обновляем наши курсы и дополняем их новыми знаниями
 
Добавлены уроки:
 
Как правильно общаться с клиентами
 


Почему у клиентов возникают возражения
 




Как эффективно использовать CRM-систему
 


4 урока добавлено
 




Курс обновлен в июне 2023
 


23 урока

 

Скачать полную версию в PDF
 


4 урока обновлено
 
2 урока добавлено
 
Как расставлять приоритеты в работе и следовать им
 


Как выявлять потребности клиентов
 


Как правильно работать с возражениями клиентов
 


Обновлены уроки:
 
Как говорить с клиентами о цене
 


Как реагировать на просьбы о скидках
 







 
 





 
 


Студенты любят наши курсы
 
и пишут о них отзывы — вы можете посмотреть!
 
Cредний рейтинг — 4,6
 



 
 






163 отзыва
 




105 отзывов
 


Рейтинг: 4,8
 


65 отзывов
 


Рейтинг: 4,4
 


42 отзыва
 


Рейтинг: 4,5
 


30 отзывов
 
Рейтинг: 4,4
 
Рейтинг: 4,4
 



 
 











 
 


Отзывы студентов
 









 
 




18.04.2023 Илья
 


5.0
 
Менеджер отдела продаж
 
Удобный портал
 
Курс очень хороший, мои ожидания оправдались. Я получил, что хотел. Вопрос трудоустройства передо мной не стоит, этим курсом я повышал свою квалификацию. Знания, полученные из этого курса, безусловно, дают мне толчок в развитии в моей компании. Достоинства: Обучение проходит удобным для слушателя способом. Я сам выбирал, когда и сколько времени мне тратить на прохождение курса. Удобный портал, куратор отзывчивый, помогает по всем вопросам и очень оперативно.
 






15.01.2024 Людмила
 


5.0
 
Менеджер отдела продаж
 
Процесс обучения прошел легко
 
Опыт в продажах более 15 лет. Можно сказать, что все уже знаю, но нет предела совешенству. Прошла данный курс чему очень рада. Процесс обучения прошел легко. Занятия динамичные и по существу. В ходе занятий получила ответы на интересующие лично меня вопросы. Курс такой информативно многогранный, что применять полученные знания можно не только в рабочем процессе, но и в жизни! Спасибо за такой замечательный курс!
 






20.02.2023 Роман Фоменко
 


5.0
 
Менеджер отдела продаж
 
Лекции содержательные
 
Прошел курсы на Менеджер отдела продаж, много нового узнал и что мне для себя отметил, на практике реально работают эти методики. Работаю в компании менеджером уже несколько лет и чтоб повысить свою квалификацию, а также в будущем карьерный рост, принял решение обучаться дальше. Я даже просматривал некоторые занятия прямо в машине, или на перерыве лекции содержательные и не растянуты.
 






26.11.2022 Вероника Пархоменко
 


5.0
 
Менеджер отдела продаж
 
Получила диплом специалиста
 
Закончила курс менеджер отдела продаж, уже давно хотела получить дополнительно еще одну профессию и здесь такой шанс выпал, в академии Эдисон. Курс обучения не тяжелый, а даже больше скажу, интересный, программа состоит из практических занятий и видео уроков, преподают квалифицированные специалисты. После прохождения всего курса и успешной сдачи дипломной работы, получила диплом специалиста в этой профессии.
 






31.05.2022 Мира
 


5.0
 
Менеджер отдела продаж
 
Узнала разные методы продаж
 
Я в продажах недавно, поэтому работодатель оплатил мне курс менеджер отдела продаж. Курс короткий по времени, но Елена Масолова вместила в него максимум информации. Я не только узнала разные методы продаж, где искать потенциальных клиентов, но и освоила деловую переписку, стиль которой, незаметно для себя, стала использовать в обычной жизни).
 







 
 


1. Методологии продаж
 
Как выбрать методологию продаж
 
Программа обучения

 
70 интерактивных уроков и интервью с экспертами

 






•
 
Как продавать на B2B рынке

 
•
 
Как закрыть сделку в прямых продажах

 
•
 
2. Поиск клиентов
 
Где искать новых клиентов и как с ними контактировать
 


•
 
Как совершать холодные звонки

 
•
 
Как продавать по телефону

 
•
 


6. Деловая переписка
 
Как вести деловую переписку в почте и мессенджерах

 


•
 
Как сделать текст ясным и логичным

 
•
 
Как логично обосновать свою точку зрения на письме

 
•
 
3. Скрипты продаж
 
Как написать питч для продаж по телефону

 


•
 
Как сформулировать оффер в продажах
 
•
 
Как написать текст коммерческого предложения

 
•
 
5. Переговоры
 
Как проводить жесткие переговоры с клиентами

 
•
 
Как провести переговоры без поражений 

 
•
 
Интервью с Игорем Рызовым

 
•
 
7. Презентации
 
Структура

 
•
 
Заголовки

 
•
 
Тексты

 
•
 
14 уроков

 


7 уроков

 


4 урока

 


5 уроков

 


6 уроков

 


4 урока

 



Скачать полную версию в PDF
 

8. Эмоциональный интеллект и стрессоустойчивость
 
Как научиться распознавать собственные эмоции

 


•
 
Как сделать так, чтобы эмоции работали на вас

 
•
 
Как развить эмоциональную устойчивость

 
•
 
9. Тайм-менеджмент
 
Как специалисту по продажам управлять своим временем
 
•
 
Как использовать инструменты тайм-менеджмента: матрица Эйзенхауэра
 
•
 
Интервью с Максимом Дорофеевым

 
•
 
6 уроков

 


21 урок

 




4. Работа с возражениями
 
Как правильно работать с возражениями

 
•
 
Как говорить о цене и отвечать на просьбы о скидках
 
•
 
Как работать с возражениями в прямых продажах

 
•
 
3 урока

 




После прохождения всех уроков 
и практических кейсов курса вы получаете диплом, который сможете указать в резюме.
 
Диплом о прохождении курса

 





 
 




Доступ к материалам и обновлениям курса навсегда
 



 
 


Вы получите удостоверение о повышении квалификации
 




Образовательная деятельность в Академии Eduson (Общество с ограниченной ответственностью «Эдюсон») ведется на основании государственной лицензии №00374370 от 27 мая 2022 года.

 
У вас будет официальный документ, который подтвердит повышение квалификации 
и поможет в карьерном росте. 


 
Образовательная деятельность в Академии Eduson (Общество с ограниченной ответственностью «Эдюсон») ведется на основании государственной лицензии №00374370 от 27 мая 2022 года. У вас будет официальный документ, который подтвердит повышение квалификации
и поможет в карьерном росте.

 

 
 


Профессия «Руководитель отдела продаж»
 
Для начинающих менеджеров по продажам
 
Если у вас уже есть опыт в продажах и вы хотите вырасти карьерно и профессионально, а также построить эффективный отдел, стать сильным руководителем и увеличить доход компании, то вам подойдет курс «Руководитель отдела продаж».

 
Записаться на курс



 
 




Оплатить


Оплатите курс в рассрочку 
с дополнительной скидкой 5%
 
0 руб/мес
 
Рассрочка без скидки
 
0 руб/мес
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Оплатить в рассрочку онлайн


 
 


Как проходит обучение
 
Смотрите лекции и кейсы в удобном для вас темпе 

 
Выполняете тестовые задания на интерактивных тренажерах

 
Если возникают вопросы, отправляете их куратору

 
Выполняете практические задания и получаете диплом об окончании курса
 





















 
 


Преподаватели курса
 
Доступ к секретам специальности лучших бизнес-тренеров России
 
Елена Масолова

 
Методолог курса. Основатель 
компании Групон Россия – 
с выручкой $12 млн в месяц. 
Управляла 1000 сотрудников, 
включая 500 менеджеров 
по продажам, в 53 городах. 
Входит в топ-30 интернет-предпринимателей Forbes.
 
Орвел Рэй Уилсон

 
Профессиональный спикер, тренер по продажам и бизнес-коуч. Известен как один из лучших специалистов по партизанскому (малобюджетному) маркетингу 
и партизанским продажам.

 


Евгений Орлан

 
Бизнес-тренер, экс-региональный директор Groupon. Среди клиентов – Ростелеком, Лукойл, Сбербанк, Х5, ТГК-1, Мегафон.
 
Максим Поташев

 
Бизнес-тренер, предприниматель, глава компании «RP Consulting», автор книг «Путь решения» 
и «Золотой век клиента», 
магистр игры «Что? Где? Когда?».
 


Леонид Осокин
 
Эксперт по продажам, 14 лет опыта. Среди клиентов – МТС, Газпромбанк, Coca-Cola, Лукойл.

 
Джон Стёртэвант

 
Преподаватель Гарвардской школы бизнеса (Harvard Business School) с 20-летним опытом.
 








Методолог курса. Основатель компании Групон Россия – с выручкой $12 млн 
в месяц. Управляла 1000 сотрудников, 
включая 500 менеджеров по продажам, в 53 городах. Входит в топ-30 интернет-предпринимателей Forbes.
 

 
 


Евгений Колотилов

 
Лучший бизнес-тренер по продажам 2019 («Congress Awards Russia»), автор 11 книг. Среди клиентов – Mitsubishi Electric, Google, Интерфакс, ABBYY, Kaspersky, CISCO.
 
Дарья Кабицкая

 
Предприниматель, создатель «Школы наглости», экс-креативный директор крупнейшего в СНГ event-агентства «Подъежики».
 
Дмитрий Норка

 
Возглавляет рейтинг ТОП 10 лучших бизнес -тренеров России по продажам. Президент Национальной ассоциации профессионалов продаж. Владелец консалтинговой компании «Стратегия и тактика продажи».
 
Сергей Логачев

 
Бизнес-тренер, эксперт по обучению переговорам, управлении и мотивации. Тренер №1 по коммуникациям во Всероссийском рейтинге бизнес-тренеров 2017. Среди клиентов – Лукойл, X5 Retail Group, Kia, Volkswagen, Philips, IBM и др.
 


Игорь Рызов
 
Эксперт по ведению переговоров. Обучал переговорам Газпром нефть, Сбербанк, Мегафон, Yandex, Ростелеком. Автор бестселлера «Кремлевская школа переговоров».

 
Владимир Козлов

 
Переговорщик-практик, бизнес-консультант с 26-летним стажем работы, автор книг по деловым коммуникациям. Специализируется на управлении сложными переговорами.
 




Лучший бизнес-тренер по продажам 2019 («Congress Awards Russia»), автор 11 книг. Среди клиентов – Mitsubishi Electric, Google, Интерфакс, ABBYY, Kaspersky, CISCO.
 
Интервью 
с экспертами
 
Интервью с экспертами
 







 
 












Почему 500 000 человек выбрали Академию Eduson
 
Интерактивные уроки
 
Лучшие преподаватели
 
Вебинары и длинные лекции ушли в прошлое: у нас игровое обучение — тренажеры, кейсы и сценарии
 
К результату ведут эксперты ведущих мировых и российских компаний: Mail.ru, Yandex, РБК, Х5 Retail Group и других, а также профессора Гарварда и Стэнфорда
 




Практические навыки
 
Никакой «воды» — только знания, которые вам точно пригодятся при трудоустройстве или для продвижения по карьерной лестнице
 
Заодно с лидерами
 


Карьерные перспективы
 
Даем бой «синдрому самозванца» и выходим на новый уровень — наши выпускники получают работу в ведущих компаниях
 
Мы точно знаем кого ищут HR-менеджеры крупнейших компаний мира, ведь мы сотрудничаем с ними с 2013 года: Газпром, Сбербанк, РЖД и другие

 





 
 


Специальные условия для компаний 

 
Оставить заявку




Оплачивайте обучение от юридического лица
 


Приобретайте несколько лицензий по сниженной цене
 
Получайте полное сопровождение и быстрое согласование документации
 





 
 


Лидирующие компании доверяют 
Академии Eduson обучение своих сотрудников
 
Лидирующие 
компании доверяют 
Академии Eduson обучение своих сотрудников
 









































 
 











Стоимость курса
 
-0%
 
до
 
Записаться на курс или получить бесплатную консультацию
 
0 руб/мес
 
Рассрочка без скидки
 
0 руб/мес
 


Обучение можно оплатить сразу или воспользоваться беспроцентной рассрочкой на 12 месяцев.

 


Статус
 

{"0":{"lid":1652278414098,"ls":"10","loff":"","li_type":"in","li_name":"promocode","li_ph":"Промокод","li_req":"y","li_nm":"promocode"}}

Применить

У меня есть промокод
 






Оформите налоговый вычет и верните 13% от стоимости обучения
 
Удостоверение о повышении квалификации подтвердит ваши навыки
 
Доступ к курсу навсегда. Обновления бесплатны!
 








Программа полностью соответствует требования к продакт менеджерам в 2023 году
 



{"0":{"lid":"1690532991144","ls":"10","loff":"","li_type":"nm","li_name":"name","li_ph":"Имя","li_req":"y","li_nm":"name"},"1":{"lid":"1690532991145","ls":"20","loff":"","li_type":"in","li_name":"phone","li_ph":"Телефон","li_rule":"phone","li_req":"y","li_nm":"phone"},"2":{"lid":"1690532991146","ls":"30","loff":"","li_type":"em","li_name":"email","li_ph":"Email","li_req":"y","li_nm":"email"},"3":{"lid":"1690532991147","ls":"40","loff":"","li_type":"cb","li_req":"y","li_label":"Я соглашаюсь на обработку персональных данных","li_checked":"y","li_nm":"Checkbox"},"4":{"lid":"1690532991148","ls":"50","loff":"","li_type":"hd","li_name":"PriceFull","li_nm":"PriceFull"},"5":{"lid":"1690532991149","ls":"60","loff":"","li_type":"hd","li_name":"PriceDiscount","li_nm":"PriceDiscount"},"6":{"lid":"1690532991150","ls":"70","loff":"","li_type":"hd","li_name":"PriceMonth","li_nm":"PriceMonth"}}

Получить бесплатную консультацию
 
Получить бесплатную консультацию

Оплатить в рассрочку онлайн



Дополнительная скидка за оплату онлайн
 



 
 


Сколько времени мне потребуется для прохождения курса? 

 
Часто задаваемые вопросы
 
На какой срок я получу доступ к курсу?

 
Доступ к курсу предоставляется навсегда.

 
Смогу ли я общаться с куратором?

 
Да, мы отправим ссылку на ваш личный чат с куратором, где вы сможете задавать ему любые вопросы и обсуждать свой прогресс.

 
Возможна ли оплата в рассрочку?

 
Да, вы можете вносить ежемесячный платеж вместо единовременной оплаты. 
Проценты за это вам не начисляются.
 






В среднем — 1 месяц. Кому-то требуется больше времени. Вы обучаетесь в комфортном для вас темпе в любое время суток.
 
У вас есть лицензия? Я могу получить налоговый вычет?
 
Да, получить вычет можно. Образовательная деятельность в Академии Eduson ведется на основании государственной лицензии №00374370 от 27 мая 2022 года.
 



 
 



 
+7 (800) 101-14-04
 

Участник 
Skolkovo
 
115280, г. Москва, ул. Ленинская слобода, д. 19
 
Политика обработки персональных данных
 



academy@eduson.tv
 
Популярные курсы
 
Финансовый директор

 
Excel и Google-таблицы

 
Sales MBA

 
Soft skills: для руководителя

 
Методист

 
Бизнес-аналитик

 


Управление и бизнес
 
Аналитика и финансы

 
HR
 
Маркетинг
 
Бухгалтерия

 
Soft skills
 
Продажи

 
Направления обучения

 
Направления

 
© 2020–2024 Eduson Academy
 
Государственная лицензия №00374370 от 27 мая 2022 года

 
Для физических лиц 

 

Публичная оферта

 
Для юридических лиц и ИП 

 
Психология
 
Excel

 
Профессии на удаленке
 
Финансы
 
Программы МВА
 
Популярные курсы

 
Подарочные сертификаты
 

Блог

 
Контакты
 
Академия

 
Платформа Eduson.tv
 
Партнерам

 
Реферальная программа
 
Сведения об образовательной организации
 








Рассрочка за 2 минуты, не выходя из дома

 
Выбрать курс
Рассрочка за 2 минуты, не выходя из дома
 
Вакансии
 




Дизайн

 

 
 

Получить бесплатную консультацию

 









	
	Это обязательное поле.
	Неверный формат Email.
	
	Неверный формат телефона.
	
	


 
Отправить 

	
	Это обязательное поле.
	Неверный формат Email.
	
	Неверный формат телефона.
	
	


 








			





			 
			

 




			
			 
			

 




			


			 
			

 




			
			 
			

 




			
			 
			

 




			
			 
			

 




			
			 
			

 





Записаться на курс


Оформите заявку сейчас и получите скидку 0%

 

 
 


			
			 
			

 




			
			 
			

 




			

			 
			

 




			





			 
			

 



 

Получите полную программу курса в PDF

 









	
	Это обязательное поле.
	Неверный формат Email.
	
	Неверный формат телефона.
	
	


 
Получить программу на почту 

	
	Это обязательное поле.
	Неверный формат Email.
	
	Неверный формат телефона.
	
	


 







Получите полную программу курса в PDF

 









	
	Это обязательное поле.
	Неверный формат Email.
	
	Неверный формат телефона.
	
	


 
Получить программу на почту 

	
	Это обязательное поле.
	Неверный формат Email.
	
	Неверный формат телефона.
	
	


 













Записаться на курс

 
 


			


			 
			

 







			
			 
			

 




			


			 
			

 




			




			 
			

 




			
			 
			

 




Санкт-Петербург
 
Алматы
 
Киев
 
Минск
 
Москва
 
Алматы
 
Санкт-Петербург
 
Волгоград
 
Воронеж
 
Екатеринбург
 
Казань
 
Красноярск
 
Новосибирск
 
Нижний Новгород
 
Омск
 
Пермь
 
Уфа
 
Ростов-на-Дону
 
Челябинск
 
Вологда
 
Гомель
 
Ижевск
 
Иркутск
 
Калининград
 
Киров
 
Кемерово
 
Краснодар
 
Курск
 
Махачкала
 
Липецк
 
Оренбург
 
Пенза
 
Ростов
 
Саратов
 
Рязань
 
Севастополь
 
Симферополь
 
Ставрополь
 
Сочи
 
Сургут
 
Тверь
 
Томск
 
Тольятти
 
Тула
 
Тюмень
 
Хабаровск
 
Ульяновск
 
Чебоксары
 

 
 


			


			 
			

 


 

  


